Project Manager Digital Sales (m/w/d) in Vollzeit

Q Deichmannweg 9, 45359 Essen

Als eigenfinanziertes Familienunternehmen sind wir mehr als nur ein ca. 4.700 Standorte
umspannendes Filialnetz in 34 Landern, mehr als ca. 8,7 Mrd. Euro Jahresumsatz und mehr als
einer der erfolgreichsten Online-Shops fur Schuhe in Europa. Deichmann ist Wegbereiter,
Forderer und Arbeitgeber von lber 49.000 engagierten Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern
weltweit. Als nachhaltig expandierendes Unternehmen sind wir seit mehreren Jahrzehnten in der

Lage, unseren Mitarbeitern einen sicheren Arbeitsplatz zu bieten.
Was dich bewegt:

Application-Management: Unterstiitzung, Einfihrung und Optimierung von mobilen
Applikationen, die die Verkaufssteuerung, den Verkaufsprozess und die interne
Kommunikation verbessern.

Digitale Transformation Verkauf: Unterstiitzung und Begleitung des Rollouts bei
Einfiihrung von Enablern der Digitalisierung des Verkaufs.

Optimize: Mitarbeit in einer spezialisierten Taskforce, die sich auf die Optimierung von
Prozessen und die Implementierung neuer Technologien im Verkauf konzentriert.
Internationalization: Sparringspartner flr die internationalen Konzernunternehmen zu
verschiedenen Projekten des Sales Department.

Standardize: Mitwirkung bei der Umsetzung und Weiterentwicklung von Strategien zur

Nutzung einheitlicher Devices flr verschiedene Aufgaben im Einzelhandel.
Was uns bewegt:

Technisches Interesse: Begeisterung fiir technische Entwicklungen und die Bereitschaft,
sich in neue digitale Tools und Anwendungen einzuarbeiten.

SpaB an digitaler Transformation: Freude daran, Prozesse zu digitalisieren und den
digitalen Wandel aktiv mitzugestalten.

Ein Herz fir den Verkauf: Leidenschaft fiir den Verkauf und die Unterstiitzung des
Verkaufsteams durch digitale Losungen.

Kenntnisse tiber Use Cases und Herausforderungen im Einzelhandel: Vertrautheit
mit den Anwendungsfallen und aktuellen Herausforderungen im Einzelhandel, insbesondere

am Point of Sale (POS).

Als Projectmanager Digital Sales (m/w/d) verstarkst du unser Team bei der Implementierung
digitaler Projekte und als Sparringspartner unserer Kollegen im Ausland als auch in den
Abteilungen am Headquarter. Wenn du bei uns Einsatz zeigen und etwas bewegen willst, kannst
und darfst du das auch. Lerne uns als Arbeitgeber kennen, informiere dich tber deine beruflichen
Mdglichkeiten und bewege mit uns groRartige Projekte. Bewirb dich jetzt online mit Angabe

deiner Gehaltsvorstellung und deines frithestmaéglichen Eintrittstermins. Wir freuen uns auf dich!
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